
   

 
DEINE BEWERBUNG 
 

Uns interessieren folgende Punkte zu deiner Gründung:  

 

A. Unternehmensprofil: KURZE BESCHREIBUNG DES UNTERNEHMENS. MISSION & VISION: WAS MACHST 

DU ANDERS ALS ANDERE? 
 

B. Produkt- oder Dienstleistungsbeschreibung: ERKLÄRUNG DES UNTERNEHMENS & WIESO 

ES BESONDERS IST. WER IST ZIELGRUPPE, WELCHEN MARKTBEDARF BEDIENT DIE GRÜNDUNG? 
 

C. Geschäftsmodell: BESCHREIBUNG DES GESCHÄFTSMODELLS, EINSCHLIEßLICH EINNAHMEQUELLEN & 

PREISSTRUKTUR. INFORMATIONEN ÜBER BESTEHENDE ODER POTENZIELLE PARTNERSCHAFTEN & 

KOOPERATIONEN. 
 

D. Finanzielle Informationen: WESENTLICHE FINANZIELLE KENNZAHLEN WIE UMSATZ, 

GEWINNMARGEN, INVESTITIONEN ODER FINANZIELLE PROGNOSEN, WENN VERFÜGBAR. 
 

E. Innovation: WORIN LIEGT GGF. DIE INNOVATION & WAS IST DAS ALLEINSTELLUNGSMERKMAL DES 

UNTERNEHMENS? WODURCH UNTERSCHEIDET SICH DAS PRODUKT/DIE DIENSTLEISTUNG VON BESTEHENDEN 

LÖSUNGEN? 
 

F. Impact: HAT DEINE GRÜNDUNG EINE BESONDERE SOZIALE, ÖKOLOGISCHE ODER GESELLSCHAFTLICHE 

WIRKUNG?  
 

G. Team: KURZE VORSTELLUNG DER SCHLÜSSEL-MITGLIEDER IM TEAM, IHRER QUALIFIKATIONEN, IHRER 

ROLLE IM UNTERNEHMEN (LEBENSLAUF, MAX. 2 SEITEN P. P.). 
 

H. Erfolge und Meilensteine: BISHERIGE ERFOLGE & MEILENSTEINE DEINER GRÜNDUNG, WIE Z. B. 

WACHSTUMSZAHLEN, KUNDENBEWERTUNGEN ODER AUSZEICHNUNGEN. FALLS VORHANDEN, FRÜHERE 

PREISE, FÖRDERUNGEN ODER ANERKENNUNGEN, DIE DIE GRÜNDUNG ERHALTEN HAT. 
 

I. Referenzen: REFERENZEN VON KUNDEN, PARTNERN ODER INVESTOREN - FALLS VORHANDEN. 

 

Wenn du schon ein fertiges Pitchdeck und/oder einen fertigen Businessplan hast, der das 

alles (weitgehend) beantwortet, kannst du dich einfach direkt damit bewerben. Falls noch 

nicht, beantworte bitte die o.g. Fragen soweit wie möglich. 

Möchtest du uns darüber hinaus noch etwas wichtiges zu deiner Gründung mitteilen, dann 

gerne. Auch hilft uns immer Bildmaterial zu deiner Gründung bzw. deinem Angebot. 

 


